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Disciplina DIRITTO E TECNICHE AMMINISTRATIVE DELLA STRUTTURA RICETTIVA
Nuclei di apprendimento fondamentali di CLASSE TERZA - SALA

	[bookmark: _Hlk44496614]1. IMPRESA E SOCIETÀ

	Contenuti
	Percorso agile
	Obiettivi di apprendimento
	Prerequisiti

	
• Azienda come sistema
• Tipologie di aziende *
• Elementi del sistema azienda
• Il contesto in cui opera l’azienda
• Il settore turistico-ristorativo**
• Combinazione dei fattori produttivi e loro remunerazione***
• Tipologie di modelli organizzativi
delle strutture ristorative
• Il contesto socio-economico le imprese ricettive
	
• Per ottimizzare i tempi si suggerisce di non trattare in modo separato il modulo degli strumenti matematici ma di integrarlo laddove le trattazioni lo richiedano:
*Fondamenti di calcolo proporzionale e percentuale per trattare i problemi relativi alle relazioni fondamentali tra grandezze economiche **Rappresentazione grafica dei dati per analizzare il settore turistico-alberghiero
*** Misure decimali e misure complesse per risolvere problemi relativi al rendimento dei fattori produttivi
• Le caratteristiche generali del tessuto produttivo del proprio territorio attraverso l’attività professionale svolta dagli operatori del settore ristorativo.
• È possibile accennare al quadro generale delle attività e delle funzioni aziendali per concentrarsi solo su quelle di approvvigionamento e di vendita in quanto collegate al concetto giuridico generale di contratto e in particolare di contratto di compravendita
	Conoscenze
	Competenze
	
Matematica
• Conversione tra unità di misura
• Gli assi cartesiani e le rappresentazioni grafiche

	
	
	
[bookmark: OLE_LINK7][bookmark: OLE_LINK8]• Bisogni, beni e servizi
• L’attività economica e le sue fasi
• Le aziende di consumo, di produzione e composte 
• Le relazioni fondamentali tra grandezze economiche (reddito, consumo e risparmio; costo ricavo e utile/perdita)
• Scelte di localizzazione di un’azienda ristorativa
• I beni economici e il rendimento dei fattori produttivi
• Le persone, le funzioni e 
l’organizzazione.
• L’iter amministrativo per aprire una impresa ristorativa

	
• Saper classificare i bisogni, saper classificare i beni;
saper distinguere i beni dai servizi
• Individuare le fasi dell’attività economica
• Riconoscere la funzione economica delle diverse aziende
• Riconoscere le logiche operative delle diverse aziende 
• Distinguere tra produzione diretta e indiretta
• Risolvere problemi che implichino l’utilizzo del calcolo proporzionale 
• Analizzare e interpretare semplici grafici
• Conoscere il concetto di azienda e i suoi elementi costitutivi
• Saper classificare le aziende secondo forma giuridica, proprietà e dimensioni e individuare il soggetto giuridico e il soggetto economico
• Scegliere la forma giuridica più adatta alla propria impresa.
• Aprire una nuova attività ristorativa
• Eseguire equivalenze con le misure decimali e con le misure complesse relative alla grandezza tempo 
• Individuare i soggetti che partecipano all’attività aziendale

	





	2. IL CICLO DELLA COMPRAVENDITA

	Contenuti
	Percorso agile
	Obiettivi di apprendimento
	Prerequisiti

	
• Il contratto in generale
• La compravendita 
• L’imposta sul valore aggiunto*
• I documenti della compravendita
• Gli strumenti di pagamento***
	
*Per semplificare l’argomento, è possibile calcolare l’imposta attraverso gli strumenti matematici del sopra e sotto cento. Nonché dello scorporo dell’imposta
**Si affronteranno i riparti per affrontare la fattura a due aliquote 
***Solo i titoli di credito e gli strumenti di pagamento in uso nell’attività commerciale attuale


	Conoscenze
	Competenze
	
Matematica
• Le percentuali
• Le equivalenze
• I grafici


	
	
	
• Il contratto in generale
• Il contratto di compravendita
• Elementi essenziali e accessori del contratto di compravendita
• Clausole relative a consegna, imballaggio e pagamento
• Il flusso di documenti emessi nelle fasi della compravendita 
• Caratteri e presupposti dell’IVA; classificazione delle operazioni; aliquote e calcolo delle imposte; la liquidazione e il versamento dell’IVA
• Elementi che formano la base imponibile e il totale fattura
• I documenti della compravendita.
• Contenuto del documento di trasporto e della fattura**
· • Il regolamento della fattura
· 
	
• Individuare caratteri, fasi, elementi e documenti della compravendita
• Distinguere gli elementi essenziali e accessori del contratto di compravendita
• Interpretare le clausole contrattuali
• Utilizzare il calcolo proporzionale per calcolare e scorporare l’IVA
• Compilare i diversi documenti della compravendita determinando imponibile, IVA e totale fattura a una o più aliquote IVA
[bookmark: _GoBack]• Emettere titoli di credito e strumenti di pagamento per il regolamento dei rapporti commerciali
	



	DIDATTICA DIGITALE INTEGRATA
Strumenti:
Google for education, G Suite for education, Microsoft for education, Office 365, Zoom, Edmodo 

	Modalità:
condividere file
somministrare prove strutturate a tempo in modalità sincrona
somministrare lavori di approfondimento in modalità asincrona
correzioni collegiali di lavori svolti
verifiche orali veloci che coinvolgono l’attenzione dei partecipanti
approfondimenti monotematici
recuperi monotematici
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